Nebenjob

Mit eBay Kleinanzeigen Geld verdienen

In eBay Kleinanzeigen steckt ein gro3es Potenzial und — wenn Sie es richtig
machen — kénnen Sie dort gutes Geld verdienen oder als Kaufer eine Menge
sparen. Mehrere hundert Euro flr Dinge, die Sie selbst nicht mehr bendtigen oder
nur der halbe Preis fur etwas, das nahezu neuwertig ist?

Wer sich auf der Seite umschaut, kann schnell zum Schnappchenjager werden
oder anfangen, Wohnung und Keller nach eingelagerten Schatzen zu
durchsuchen.

Damit das klappt, haben wir Tipps und Tricks fur Kaufer und Verkaufer
zusammengestellt:

Tipps fur Verkaufer bei eBay Kleinanzeigen

1 Geben Sie sich Mtihe beim Erstellen eines Angebots

Ob Sie erfolgreich etwas verkaufen und moglichst viele Interessenten flr
Ihre Produkte finden, hangt zu grof3en Teilen von Ihrer Anzeige ab, die Sie
bei eBay Kleinanzeigen erstellen. Diese kann von anderen Nutzern gefunden
werden — oder eben auch nicht. Achten Sie deshalb unbedingt auf die
Rechtschreibung, denn schon ein kleiner Buchstabendreher kann
ausreichen, dass Ihr Angebot in den Suchanfragen nicht gelistet wird und
somit kaum gefunden werden kann.

Gerade Produkt- und Markennamen sollten korrekt geschrieben und gepruft
werden. Aulerdem ist es sinnvoll, moglichst genaue Informationen zu
geben, damit Kaufer sich eine gute Vorstellung vom Produkt und dessen
Zustand machen konnen. Ist es neu? Hat es deutliche Gebrauchsspuren?
Welche Farbe hat es? Welche Abmessungen hat es? Je mehr ein potenzieller
Kaufer erfahrt, desto einfacher kann er eine Kaufentscheidung treffen.

1 Wahlen Sie die Kategorie mit Bedacht

Fur jeden Artikel, den Sie verkaufen wollen, mussen Sie am Anfang eine
Kategorie und Unterkategorie auswahlen. Das ist mit zwei schnellen Klicks
erledigt, doch sollten Sie dies dennoch wohl uberlegt tun. Nicht immer ist es
ganz eindeutig zuzuordnen, in welche Kategorie ein Produkt fallt. Gehort
eine Smartwatch zu Elektronik oder in den Bereich Accessoires?
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Sucht ein Kaufer nicht in der Kategorie, die Sie angegeben haben, kann er
IThre Anzeige nicht finden — auch wenn Ihr Angebot vielleicht genau seinem
Interesse entspricht. Im Zweifelsfall kann es helfen, selbst zunachst einmal
zu schauen, in welcher Kategorie dhnliche Produkte zu finden sind.

Fugen Sie unbedingt Fotos hinzu

Ein Artikel, der keine Fotos hat, wird von vielen erst gar nicht angesehen. Das
liegt daran, dass es nicht moglich ist, sich ein Bild von dem Produkt zu
machen — und dass aus fehlenden Bildern geschlussfolgert wird, dass die
Ware in einem schlechten Zustand und kaum vorzeigbar ist.

Als Verkaufer sollten Sie deshalb in jedem Fall Fotos zu jedem Ihrer Angebote
hinzufigen. Es mussen nicht gleich professionelle Hochglanzfotos sein, wie
sie in Magazinen und Prospekten genutzt werden. Achten Sie darauf, dass Ihr
Produkt gut zu erkennen und vor einem maglichst neutralen Hintergrund zu
sehen ist. Machen Sie auBerdem mehrere Fotos aus unterschiedlichen
Perspektiven oder von Einzelteilen, um einen besseren Eindruck zu
vermitteln.

Achten Sie auf die Sichtbarkeit Ihrer Anzeige

Neu eingestellte Angebote erscheinen bei eBay Kleinanzeigen weit oben,
werden diese alter, rutschen sie jedoch in den Suchen weiter nach unten.
Das Ergebnis: Weniger potenzielle Kaufer werden darauf aufmerksam und es
wird schwieriger, diese zu verkaufen. Ein einfacher Trick, der nur etwas Zeit
erfordert: Lassen Sie Anzeigen nicht zu lange laufen, sondern erstellen Sie
diese nach einiger Zeit neu. Somit tauchen diese wieder weiter oben auf der
Seite auf.

Wenn Sie Geld fur Ihre Anzeige ausgeben wollen, konnen Sie auch die
kostenpflichtige Option der Top Anzeige oder Galerie nutzen, um auf eBay
Kleinanzeigen besonders hervorgehoben zu werden.

Fur die Sichtbarkeit ist es zudem wichtig, die richtigen Begriffe in der
Anzeige zu verwenden. Fragen Sie sich dafur: Wonach suchen Kaufer, fur die
mein Produkt interessant ist? Verkaufen Sie einen Computer, sollten
beispielsweise unbedingt die Keywords Computer, PC, Rechner, Windows
sowie weitere Informationen zur Hardware vorkommen. So garantieren Sie,
dass Sie bei Suchanfragen zu jedem der Begriffe gefunden werden kénnen.

Uberlegen Sie sich, wann Sie ein Produkt verkaufen

Skikleidung im Hochsommer? Eine neue Badehose kurz vor Weihnachten? In
Geschiften wird die Mode der kommenden Saison zwar bereits Monate im
Vorlauf angeboten, doch auf eBay Kleinanzeigen ist dies in der Regel nicht
der richtige Zeitpunkt. Die Nutzer suchen nach Dingen, die sie jetzt oder in
absehbarer Zeit brauchen. Klimaanlagen und Ventilatoren werden kurz vor
den Sommermonaten und an besonders heilen Tagen gesucht, Kugeln und
Dekoration fiir den Weihnachtsbaum Ende November und in der
Adventszeit.

© karrierebibel.de



Sogar der Wochentag kann als Zeitpunkt entscheidend sein. So sind
besonders viele Nutzer am Wochenende aktiv — Sie wollen also am Samstag
und Sonntag modglichst sichtbar sein. Wer seine Anzeige jedoch montags
oder dienstags einstellt, ist in den Tagen bis zum Wochenende schon ein
ganzes Stuck nach unten gerutscht.

1 Informieren Sie sich tiber Preise

Ihre Preisvorstellungen konnen sich komplett von dem unterscheiden, was
ein Produkt wert ist — oft liegen Sie zu hoch, aber manchmal verlangen Sie
vielleicht auch zu wenig. Bevor Sie ein Angebot auf eBay Kleinanzeigen
erstellen, sollten Sie sich deshalb ein besseres Bild uber den Wert machen.

Suchen Sie beispielsweise bei eBay Kleinanzeigen nach demselben oder
ahnlichen Produkten und schauen Sie, wie hoch die Preise dort sind. So
konnen Sie herausfinden, was potenzielle Kunden bezahlen wollen.

1 Seien Sie bereit zu verhandeln

Kaufer sind bei eBay Kleinanzeigen auf der Suche nach Schnappchen und
gunstigen Angeboten. Bei der Preisangabe sollten Sie deshalb immer ein
bisschen Spielraum einkalkulieren, damit ein Kaufer verhandeln kann.
Idealerweise geben Sie im Angebot also einen Preis an, der etwas hoher liegt
als das, was Sie bekommen wollen.

So kann ein Interessent feilschen und den Preis ein wenig nach unten
dricken. Am Ende sind dann beide Seiten zufrieden: Sie bekommen so viel,
wie Sie sich erhofft haben und der Kaufer hat das gute Geftihl, den Preis
noch ein bisschen gedrickt und ein Schnappchen gemacht zu haben.

1 Bleiben Sie stets ehrlich

Niemand moéchte ein Produkt kaufen, dass sich im Nachhinein als totale
Fehlinvestition entpuppt, weil die Qualitat nicht den Beschreibungen
entspricht oder weil es schlichtweg nicht funktioniert. Verstandlicherweise
wollen Sie einen moéglichst hohen Preis bekommen, doch sollten Sie

dabei ehrlich bleiben. Will heien: Hat Ihr Artikel Mangel und Fehler, dann
geben Sie diese auch an.

Zur Ehrlichkeit gehort es auch, einen vernunftigen Preis zu nennen und
keine vollig uberzogenen Forderungen zu haben. Zwar kann auf eBay
Kleinanzeigen auch gehandelt werden, doch schrecken Sie maogliche
Interessenten nur ab, wenn Sie ein viel zu hohes Anfangsgebot aufrufen.

Noch einmal kurz und knapp die Checkliste fur Verkaufer bei eBay
Kleinanzeigen mit den obigen und weiteren Tipps:

- Haben Sie die richtige Kategorie gewahlt?

- Hat der Artikel eine gute und ausfiihrliche Beschreibung?

- Haben Sie auf madgliche Fehler oder Mangel hingewiesen?

- Haben Sie einen realistischen Festpreis oder eine Verhandlungsbasis
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angegeben?

- Sind Fotos vorhanden, auf denen das Produkt gut zu erkennen ist?

- Stimmt der Zeitpunkt fiir den Verkauf des Artikels?

- Ist Thr Artikel gut sichtbar?

- Haben Sie sich Gedanken uber Abholung oder Lieferung gemacht?

- Wollen Sie Kontaktmoglichkeiten — etwa eine Telefonnummer — angeben?

Tipps fur Kaufer bei eBay Kleinanzeigen

1 Lesen Sie aufmerksam

Ein Schnappchen gesehen, schnell eine Nachricht schreiben und den Artikel
sichern. Bevor Sie etwas ubereilen, sollten Sie sich ein paar Minuten Zeit
nehmen, um die Beschreibung genau zu lesen. Achten Sie vor allem auf
Angaben zum Zustand und der Qualitat. Auf eBay Kleinanzeigen wird sehr
viel gebrauchte Ware verkauft — und die ist nicht immer einwandfrei.

Wer hier nur die wichtigsten Daten uberfliegt, argert sich im Anschluss
moglicherweise oder erhilt schlichtweg nicht das, was er eigentlich haben
wollte.

1 Recherchieren und verhandeln Sie

Nicht jedes Angebot, dass auf den ersten Blick wie ein guter Deal aussieht, ist
auch tatsachlich einer. Vorbereitung und Recherche sind deshalb wichtige
Aspekte fur Kaufer auf eBay Kleinanzeigen. Informieren Sie sich daruber, was
das Produkt bei anderen Handlern kostet (neu oder auch gebraucht) und
vergleichen Sie die Angebote untereinander.

Dies ist auch ein gutes Argument fur Preisverhandlungen — wenn es ein
vergleichbares Produkt fur deutlich weniger gibt, zeigen sich viele Verkaufer
entgegenkommend und reduzieren den anfanglichen Preis.

1 Schauen Sie sich das Produkt an

Fotos kénnen einen ersten Eindruck vermitteln, doch am besten ist es, wenn
Sie sich vor Ort noch einmal ein genaues Bild von dem machen, was Sie
kaufen wollen. So vermeiden Sie bése Uberraschungen, kénnen Mangel
erkennen und noch rechtzeitig vom Kauf zurtucktreten.

Ein weiterer Vorteil ist, dass Sie die Ware bei einem Kauf direkt mithehmen
kénnen. Das verhindert Betrugsmodglichkeiten, da schwarze Schafe auf eBay
Kleinanzeigen Angebote erstellen, um Vorkasse bitten und dann nichts
liefern.
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1 Stellen Sie Fragen

Beschreibungen und Bilder sind ein guter erster Eindruck, doch diese
raumen nicht zwangslaufig mit allen Fragen zu einem Artikel auf. Sollten auf
Ihrer Seite noch Unklarheiten bestehen, zégern Sie nicht, den Verkaufer zu
kontaktieren und nachzuhaken.

Bevor Sie etwas kaufen, dass nicht Ihren Vorstellungen entspricht — oder
sich gegen den Kauf entscheiden, obwohl es perfekt gepasst hatte — ist eine
schnelle Nachricht oder ein Telefonat sehr hilfreich.

1 Suchen Sie in einem gréBeren Radius

Auf eBay Kleinanzeigen konnen Sie viele Angebote aus Ihrer direkten
Umgebung finden, teilweise nur ein paar Minuten von zuhause entfernt. Das
ist eine gute Sache und manchmal konnen Sie innerhalb von sehr kurzer Zeit
etwas kaufen und den Artikel sofort abholen. Allerdings schranken Sie Ihre
Suche damit auch ein.

Begrenzen Sie Ihre Suche nicht zu sehr und schauen Sie sich auch in

oder
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